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Biznes, ktory rozumie potrzeby

Rodzinna firma z polskim kapitalem czy $§wiatowy gigant
w mariazu z ulubionym dystrybutorem? Dozylismy czaséw,
gdy stojac przed wyborem produktu do gabinetu lub pracow-
ni, to pytanie staje sie faktem. Z radoécia informujemy, ze
podczas CEDE udzielamy na to pytanie wylacznie dobrych
odpowiedzi. W Poznaniu znéw beda wszyscy, ktérzy rozu-
mieja potrzeby tej branzy.

Gwiazdy, ktére naprawde btyszcza

»Czy gwiazdy $wiecg tylko po to, aby kazdy mogt zna-
lez¢ swoja?” pytal Antoine de Saint-Exupéry. Francuski
poeta zyl w czasach, gdy odpowiedzi nie mozna byto zna-
lez¢ ot tak, w internecie. My zyjemy w czasach gdy nie
jest trudno odnalez¢ swoja gwiazde, a nawet zabrac ja do
domu. Oczywiscie, te wyloniong w internetowym plebi-
scycie ,Gwiazdy CEDE”.

ZAPRASZAMY EODZ, 12-14 WRZESNIA 2002

Idea, ktéra schlebia ambicji

CEDE przed laty a dzisiejsze? To jakby poréwnaé nieme kino
z multipleksem 5D. Niegdys$ ,,tylko” wystawa z nieduzym pro-
gramem edukacyjnym, dzi§ wydarzenie, ktore faczy i kreuje
lideréw stomatologii: producentéw, dystrybutoréw, lekarzy,
asystentki, higienistki, technikéw i studentéw. To idea, ktéra
0 nowoczesnej stomatologii mowi w czasie terazniejszym.

cedenews.pl |

Nr1/2018 |

Wiecej niz wystawa

CEDE przestaje by¢ oknem wystawowym branzy. Na oczach wszystkich zmienia
sie w wydarzenie obok ktérego trudno przejs¢ obojetnie. Na uczestnikow tego-
rocznej edycji czeka kolejna dawka nowosci.

Ile szkolen rocznie trzeba zaliczy¢, aby mie¢ poczucie, ze
wiedza nie wyprzedza nas o dwie dtugosci? Ile pieniedzy po-
trzeba na nie wyda¢? Z ilu pacjentéw zrezygnowac? Korzysci
z uczestnictwa w Kongresie Unii Stomatologii Polskiej oraz
wystawie fatwo obliczy¢. Nowoczesna stomatologia w jed-
nym miejscu i w jednym czasie? Kalkulator w dton. Od tego
roku super szkolenia firmowe gratis!

Spotkania, ktére budzg usmiech

Przy kawie w pasazu lub winie na poznanskiej staréwce.
W przelotnym uscisku pomiedzy wykladami lub w tancu
podczas wieczornych plaséw. Wspomnienia - te wyjatko-
we — najlepiej pielegnowaé w gronie przyjaciot. W tym roku
oprocz koncertu — Wielka Akcja Integracja. Kazdy, nieza-
leznie od poczucia rytmu, bedzie mogt ztapaé drugi oddech
podczas wydarzenia o nazwie ,,brejk DENS”.

Atrakcje, ktore kreuja trendy

Agenda wydarzen skladajacych si¢ na CEDE pozwala raz
na zawsze wykresli¢ z dentystycznego stownika jezyka pol-
skiego sformulowanie ,jecha¢ na targi”. W tym roku do bo-
gatej listy atrakcji CEDE dochodza m.in.: festiwal filméw
stomatologicznych, warsztaty poswiecone leczeniu oséb
z niepelnosprawnoscia czy laboratorium fotograficzne.
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Kongres rosnie w site

Kongres Unii Stomatologii Polskiej rézni sie od imprez edukacyjnych towarzyszacych wystawom branzowym, przede wszyst-
kim tym, ze hotduje idei integracji naukowej, a jego program to efekt wspétpracy najwazniejszych towarzystw naukowych
w kraju i niezrzeszonych, cenionych, lubianych specjalistow.

Druga edycje Kongresu
wspéttworza: Polskie Towa-
rzystwo  Stomatologiczne,
Polskie Towarzystwo Sto-
matologii Dziecigcej, Polskie
Towarzystwo Periodontolo-
giczne, Polskie Lekarskie To-
warzystwo  Radiologiczne,
Polskie Towarzystwo Endo-
dontyczne (po raz pierwszy),
Polskie Stowarzyszenie Im-
plantologiczne  (po  raz
pierwszy), Naczelna Izba Le-
karska oraz Be Active Den-
tist. W programie znajda
si¢ réowniez: sesja Nauko-
wy Zawrdt Glowy — nowosci
w nauce, Zjazd Higienistek
i Asystentek (czytaj nizej),
sesja  stomatologéw  woj-
skowych i sesja z udzialem
ekspertow FDI. Nowoscig
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Dla higienistek
i asystentek

W ramach Kongresu
odbedzie sie IIT Ogélno-
polski Zjazd Higienistek
i Asystentek Stomatolo-
gicznych ,,Zawod higie-
nistki i asystentki wart
POZNANIA”. W pigtek
(21 wrzesnia) zaprasza-
my na wyklady, w sobote
odbeda si¢ warsztaty. Nad
programem merytorycz-
nym czuwa duet Katarzy-
na Ostrowska (na zdjeciu)
- Beata Szczypinska.

bedzie program bezplat-
nych szkolen firmowych. Se-
sje satelitarne potwierdzily:
Pierre Fabre (,Periimplan-
titis — przeszto$¢, terazniej-
szo§¢ i przyszto$¢”) oraz
Chema-Elektromet (,Lecze-
nie zebéw z przewleklym
zapaleniem tkanek okoto-
-wierzchotkowych”).  Nad
poziomem merytorycznym
wszystkich sktadowych Kon-
gresu czuwa prof. Marzena
Dominiak, nowy Prezydent
Polskiego Towarzystwa Sto-
matologicznego, osoba, ktd-
ra w ostatnich latach zdobyla
uznanie najwazniejszych
gremiéow naukowych na
$wiecie. Wspiera ja Rada Na-
ukowa. W 1. Kongresie wzie-
to udziat 1 300 osdb.

Prof. Dorota
Olczak-Kowalczyk

Jeszcze wiecej
NOWOSCI

Warsztaty z fotografii
stomatologicznej przepro-
wadzi Grupa Dentonet,
a najlepsi rezyserzy-ope-
ratorzy zostang wyltonieni
w ramach festiwalu fil-
moéw  stomatologicznych
(szczegoty wkrotce). Inte-
resujaco zapowiadajg sie
warsztaty poswiecone pra-
cyzpacjentamizniepeino-
sprawnoscig. Uczestnicy
przekonaja sie, co pacjen-
ci czujg podczas wizyty
w gabinecie.

Stomatologia wojskowa dla

wszystkich

Swoj debiut w Poznaniu beda mieli takze stomatolodzy
wojskowi. — Organizatorem sesji beda: Wojskowy Insty-
tut Medycyny Lotniczej, Departament Wojskowej Stuzby
Zdrowia oraz Wojskowa Izba Lekarska — wylicza pptk. lek.
stom. Remigiusz Budzilto (na zdjeciu), cztonek Rady Na-
ukowej Kongresu i jeden z prelegent6w sesji.

Tematy warte uwagi

Q Dylematy wspétczesnej implantologii

<

Q Wszystko o stawie skroniowo-zuchwowym

Q Nie bdjmy sie ciezarnej

Q, Czynniki wzrostu w stomatologii

Q Nowe technologie a standardy postepowania

w endo

Q Onkologia stomatologiczna

Q Antybiotykoterapia w gabinecie

Q, Starzejace sie spoteczenstwo - wyzwania dla

stomatologii

Q Choroby btony sluzowej - panel dyskusyjny

Q Leczmy mleczaki

Dr hab. n. med.
Wojciech Bednarz

Hal Stewart, DDS

Premierowa edycja Kon-
gresu pozwala z optymi-
zmem spojrzeé¢ w przysztosc.
Coraz wigcej podmiotdéw
jest zainteresowanych pro-
jektem, bedac przekonanym,
ze CEDE jest wiasciwym
miejscem na integracje na-
uki z biznesem. To juz wigcej
niz wystawa. Dzieki ,silnej
druzynie” mozemy tworzy¢
merytorycznie  atrakcyjny
program dla lekarzy ogdl-
nie praktykujacych, spe-
cjalistow  czy  asystentek
i higienistek. W ostatnich la-
tach poszczegoélne dziedziny
stomatologii rozwinety sie

Dr n. med.
Maciej Zarow

fantastycznie. Nie mozemy
jednak mysle¢ o stomatolo-
gii wylacznie jako o posci-
gu za idealnym drukiem 3D
czy polem do popisu dla im-
plantoprotetykéw, zapomi-
najac o: profilaktyce, opiece
stomatologicznej nad kobie-
tami w cigzy, podstawowych
badaniach przyzebia czy an-
tybiotykoterapii. To jest sto-
matologia, ktéra powinna
by¢ uprawiana na mozliwie
najwyzszym poziomie.

Prof. Marzena Dominiak,
przewodniczaca Rady
Naukowej, Prezydent PTS

Marcin Krupinski

- Szukamy bezkompromisowych innowatoréw - méwi prof. Tomasz Konopka, zachecajac do udziatu w drugiej edycji sesji
»,Naukowy Zawrét Gtowy - nowosci w nauce”. Do rywalizacji o prestiz i nagrody stang autorzy najciekawszych prac stu-

denckich i doktorskich. Beda takze prezentacje habilitantéw.

W tej sesji chodzi o co$ wigcej niz tylko zdrowa rywalizacje pomiedzy mtodymi naukowcami. To kuznia nowych talentéw
ipoligon do$wiadczalny w jednym. To tutaj, pod okiem wymagajacego jury hartuja sie — by¢ moze - przyszli liderzy stomato-
logii. To tutaj przenika si¢ $wiat biznesu i wiedzy. To wreszcie tutaj nie ma gtupich pytan, wszak na tym etapie kariery warto
pyta¢ o wszystko. Udzial w sesji jest bezptatny.

™

Sesja ma by¢ przegladem
mlodej kadry naukowej, od
studenta do doktora habili-
towanego. Naszym zamia-
rem jest nobilitowanie, jak
tylko mozliwe, sukcesu na
naszym spotkaniu. Wyréz-
nienie powinno mie¢ ran-
ge dobrej informacji w CV.
Chcemy jeszcze bardziej
podnies$¢ range wyrdznienia,
zadbaé o ,cigzar” dostowny
i w przenosni nagrod, dla tej
najwyzszej zapewni¢ grant
umozliwiajacy kontynuacje
najbardziej  nowatorskich
badan. Sesja to wspaniale
mozliwosci  komercjalizacji
dobrego pomystu kliniczne-
go, mamy Partneréw, ktérzy
czekajg na mlodych bezkom-
promisowych innowatoréw.

Prof. Tomasz Konopka,
pomystodawca sesji

Zwyciezca sesji  bedzie
naukowiec, ktéry dobrze
wybierze temat, $wiet-
nie udokumentuje zdoby-
te obserwacje, rowniez pod
wzgledem fotograficznym,
taki, ktéry porwie swoja
przemowg wszystkich stu-
chaczy i bez wahania od-
powie na najtrudniejsze
pytania juroréw. System
zglaszania prac studenc-
kich i doktorskich ruszyt
1 lutego. Dla tych pierw-
szych  deadline  wybije
15 czerwca, do rywaliza-
¢ji mogg stanad tylko prace
nagrodzone podczas konfe-
rencji naukowych. Koniec
zgtaszania prac doktor-
skich - 30 maja.

W pracy naukowej przy-
chodzi moment powiedzenia
»sprawdzam” i podziele-
nia si¢ wynikami swoich ba-
dan z innymi naukowcami.
Mozna wtedy  spodzie-
waé sie zaréwno stéw po-
chwaly jak i krytyki. Czesto
wiasnie celne, krytyczne py-
tania pozwalajg spojrze¢ na
swoje badania z odpowied-
niej perspektywy, tak aby
méc w przyszlosci spraw-
dzi¢, rozwinaé swoje ba-
dania o pewne pominiete
zagadnienia. Dlatego, moim
zdaniem, zawsze warto po-
dzieli¢ si¢ wynikami swojej
pracy przed publicznoscia,
aby uslysze¢ nowe, czesto in-
spirujace, pomysty.

Lek. dent. Aleksandra
Grabiec, koordynatorka
czesci studenckiej sesji

Dr n. med. Piotr Szymor,
laureat czesci doktorskiej
w2017r.
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Prezentowanie =~ wynikéw
naszych badan przed komi-
sja, w ktorej zasiadaja najlepsi
eksperci stomatologii w Polsce,
to niebywale do$wiadczenie.
Uwazam, ze dyskusja po kaz-
dej prezentacji, a takze cenne
uwagi na temat prowadzonych
badan s3 bardzo istotne dla
kazdego prelegenta. Dla mnie
jako studenta, ktéry dopie-
o r0Zpoczyna SWoja przygo-
de z badaniami naukowymi to
wielki zaszczyt mdc uczestni-
czy¢ w Kongresie Unii Stoma-
tologii Polskiej. Podczas takich
wydarzen wiele sie ucze, przy-
gladajac sie sposobom pro-
wadzenia badan przez osoby,
ktére zajmuja si¢ tym od kil-
kunastu lub kilkudziesieciu lat.

Bartosz Bienias, student
stomatologii, wspotlaureat
czesci studenckiej w 2017 r.
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Szkolenia firmowe otwarte dla wszystkich

Zmienia sie formuta prezentacji firmowych podczas CEDE. Beda bezptatne, a lokalizacja prelekcji bedzie $cisle nawigzywac do
idei integracji nauki z biznesem, ktéra towarzyszy filozofii CEDE.

Prezentacje firmowe beda
odbywaé sie¢ w czeSciowo
zabudowanych powierzch-
niach, zlokalizowanych wpa-
wilonach 7, 8 i 8A, tuz obok
stoisk  wystawcow  (patrz
zdjecie). W podobnej for-
mule edukacja prowadzona
jest na najwiekszych bran-
zowych wystawach na ca-
tym $wiecie. Wyktady beda
dostepne dla kazdego kto
przyjedzie na CEDE, bez
dodatkowej rejestracji i za-
piséw, a ich harmonogram

znajdzie si¢ w programie
wystawy. Co istotne, nad
poziomem wykladéow beda

czuwaé czlonkowie Rady
Naukowej Kongresu Unii
Stomatologii Polskiej.

- To ukton dla tych, ktorzy
nie korzystaja z oferty Kon-
gresu, przyjezdzaja do Po-
znania gtéwnie po to, aby
zobaczy¢ rynkowe nowo-
$ci. Tym razem w pakiecie
otrzymaja réwniez warto-
$ciows, praktyczna wiedze,
w zakresie: technologii cy-

frowych, materialéw i narze-
dzi oraz biznesu - ttumaczy
Marek Wiktorowski z firmy
Exactus.

Wryktady w ,,Cyfrowe Fo-
rum - Stomatologia 3.0”
przyblizg urzadzenia cyfro-
we, 3D, CAD/CAM, lasery
czy biomateriaty. Prezenta-
cje w ramach ,,Dental Club”
beda poswiecone m.in. sto-
matologii zachowawczej,
endodoncji, periodontolo-
gii, implantologii, protetyce,
diagnostyce czy stomato-

logii estetycznej. ,,Business
Dental Forum” to miej-
sce, w ktorym wyktadowcy
przekazg cenng i praktycz-
ng wiedze z zakresu: zarza-
dzania, prawa medycznego,
marketingu, komunika-
¢ji z pacjentem, public rela-
tions czy social media.

Marrodent, Medif, Acte-
on, DentalHolding i Oboda
Group - to pierwsi wystawcy
CEDE 2018 ktérzy potwier-
dzili organizacje wykladow
w ramach projektu.

Internauci znéw wybiora Gwiazdy CEDE'

W tym roku konkurs be-
dzie jeszcze atrakcyjniejszy
(tak samo dla wystawcow,
jak i glosujacych) i silniej
oddzialujacy na calg bran-
z¢ stomatologiczng. Udo-
skonalony zostanie system
rejestracji oraz oddawania
glosow. Ulubione produk-
ty bedzie mozna wskazywa¢
wykorzystujac dane do lo-
gowania do Panelu Uczest-
nika CEDE.

Od 1 marca wystawcy CEDE 2018 mogg zg’részac’ prbdukty do drugiej edycji internetowego

plebiscytu na najpopularniejsze produkty stomatologiczne Gwiazdy CEDE.

Przypomnijmy, ze do ry-
walizacji w pierwszej edycji
plebiscytu, w czterech katego-
riach: Sprzet, Materiaty, Pro-
filaktyka oraz Edukacja/IT
stanelo 56 produktéw, zgto-
szonych przez 40 wystaw-
cow CEDE 2017. Glosowanie
odbywalo sie wylacznie za
pomocy portalu cedenews.
pl, ostatniego dnia - gloso-
wa¢ mozna bylo réwniez na
stoisku  konkursu zlokali-

zowanym w pasazu pomie-
dzy pawilonami, w ktérych
odbywata si¢ wystawa. Ulu-
bione produkty wskazywa-
li przedstawiciele branzy
dentystycznej: lekarze, tech-
nicy, asystentki, higienist-
ki, studenci oraz uczniowie.
Laureaci konkursu otrzyma-
li statuetki Gwiazdy CEDE
oraz mozliwo$¢ prezenta-
cji swoich produktéow w Alei
Gwiazd.

Zwyciezcami  plebiscytu
Gwiazdy CEDE 2017 zostali:
Ergonomiczny zestaw unitu
stomatologicznego FEDESA
ELECTRA 700 (DENTAL-
HOLDING Sp. z o0.0.) -
Sprzet, Endostar E3 Rotary
System (Poldent) - Materia-
ty, SEYSSO Oxygen O-Sonic
Szczoteczka Soniczna (Shop
Dent Wojciech Madej) -
Profilaktyka, iBAD (Be Ac-
tive Dentist) — Edukacja/IT.

Polaczenie CEDE z kongre-
sem naukowym w 2017 r. zo-
stalo bardzo dobrze odebrane
przez naszych klientéw. Wie-
rz¢, ze réwniez przygotowy-
wane w roku 2018 dodatkowe
wykfady na terenie wysta-
wy beda cieszyly sie duzym
zainteresowaniem  wszyst-
kich odwiedzajacych, gdyz
umozliwia one réwnocze-
sne zapoznanie si¢ ze sprze-
tem i do$wiadczeniami jego
uzytkownikéw  prowadza-
cych wyklady. Nasze zapro-
szenia do podzielenia sie
wiedzg przyjeli doswiadcze-
ni implantolodzy, wiec pod-
czas wykladéw bedzie mozna
sie dowiedzie¢, jak wykorzy-
sta¢ CBCT - X-Mind Trium
do  planowania leczenia
implantologicznego.

Krzysztof Powolny,
Acteon, General Manager
Central Europe

Zdecydowalismy sie wziaé
udzial w tym projekcie wi-
dzac potencjal w takiej for-
mule edukacji i kontaktu
z uczestnikami CEDE. W ra-
mach ,,Cyfrowe Forum - Sto-
matologia 3.0” przyblizymy
wspolnie z firmg Ivoclar pro-
jekt ,Ivoclar Digital” oraz
system Cad Cam Dentsply
Sirona. W ,Dental Club”
skupimy sie m.in. na prezen-
tacji nowoczesnego systemu
komputerowych znieczulen
dokostnych  QuickSleeper,
pokazemy takze aparat Si-
lensor (Erkodent) ktdry jest
alternatywa w leczeniu chra-
pania i bezdechu, uczestni-
kéw wprowadzimy w $wiat
wysoce estetycznych roz-
wigzan firmy Tokuyaman
Dental.

Alicja Ptaszkiewicz,
Marrodent,
Marketing Manager

brejkDENS - przerwa

na integracje

W Poznaniu nie zabrak-
nie takze chwil na zabawe
i spotkania w gronie przy-
jaciol. Drugiego dnia CEDE
2018 Wielka Akcja Integracja
w postaci imprezy pt. ,,brejk-
DENS’, ktérej gospodarzem
bedzie Utan Browar, a part-
nerem firma Kol-dental.

W programie m.in. pokaz
trikéw bilardowych prowa-
dzony przez wielokrotnego
mistrza $wiata Bogdana ,Wi-
zard” Wolkowskiego (na
zdjeciu) oraz turniej bilar-
dowy dla dentystéw, ktory
sedziowa¢ bedzie Beata Hu-
manska (réwniez na zdjeciu),
miedzynarodowy  arbiter.
Zgloszenia na turniej wkrét-
ce beda przyjmowane przez
oficjalng strong www.cede.pl.

brejkDENS to takze war-
sztaty salsy Samuela Ro-
driqueza, degustacja warzo-
nego na miejscu piwa oraz
konkursy sportowe (pitka-
rzyki, darts).
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Mirostaw Stanczyk,
redaktor naczelny portalu
infoDENT24.pl

»Pogloski o mojej $mier-
ci s3 mocno przesadzone”
- w ten sposob Mark Twain
zareagowal na plotki o swo-
im pogrzebie. Podobnie
mozna skomentowaé ana-
lizy zapowiadajace rychty
zmierzch targéw i wystaw
stomatologicznych. Pogrze-
bu nie bedzie.

Syndrom niewiernego
Tomasza

Gwozdziem do trumny
mial by¢ internet, kto-
ry w ciggu dekady zmienit

Matgorzata NiedZzwiedzka-
Nowak, wiceprezes zarzadu
w firmie Poldent

Nie ma jednego wzoru na
organizacje wystawy stoma-
tologicznej. Smialo mozna by
rzec — co kraj, a czasem i kon-
tynent - to obyczaj. Obserwu-
jac najwazniejsze wydarzenia
poza granicami naszego kra-

$wiat w globalng wioske.
Wieszczono, ze era tar-
gow skonczy sie tak szyb-
ko, jak szybko przyrastaé
bedzie rynek e-commerce,
a trend ten jest imponuja-
cy. Kilkunastoprocentowa
dynamika w skali roku nie
pozostawia zludzen: zlota
era internetowego handlu
nadcigga duzymi klikami.

Juz teraz wiekszo$¢ ofe-
rowanego sprzetu elektro-
mechanicznego (65 proc.)
oceniana jest przez Polakéw
droga cyfrowa. Uwaga jed-
nak, zaledwie kilkanascie
procent klientéw na tej pod-
stawie podejmuje decyzje
o transakgji. Polska wpisuje
sie zatem w ogolnoswiatowy
trend ROPO (researched on-
line, purchased oftline).
Syndrom portalu
randkowego

Dobrze rokujace kontak-
ty, nawigzywane za pomoca
sieci komputerowej, nie kon-
czg sie ostateczng decyzja co

do wspdlnej przysziosci. Ko-
niec koncéw podmiot wes-
tchnien i pozadania trzeba
wzigé za reke i spojrze¢ mu
prosto w oczy. W przekona-
niu wirtualnych randkowi-
czéw bez téte-a-téte nie ma
mowy o powaznej deklaracji
co do wspolnej przyszlosci.
Targi, wystawy to rand-
ka na zywo. Internet niestety
wcigz nie pozwala na zapo-
znanie si¢ z produktami za
pomoca wszystkich zmystow.
Rozumng decyzje podejmu-
je si¢ podczas bezposrednich
spotkan oraz nieformalnych
rozméw. Slogan? Bynajmniej.
Wiadomo, ze stowa to tylko
7 proc. komunikacji. Ta naj-
bardziej warto$ciowa, odkry-

wana jest w trakcie — czesto
nie$wiadomego — odbierania
mowy ciata. Chcesz unikna¢
bledéw - negocjuj, oceniaj,
podejmuj powazne decyzje -
w trakcie bezpo$rednich spo-
tkan z kontrahentami.
Syndrom zapetlenia
Internet vs targi i wystawy
w realu? Linia demarkacyjna
jest trudna do wyznaczenia,
bo oto z jednej strony coraz
czgsciej mamy do czynienia
z tzw. targami wirtualnymi,
rzadzacymi sie podobnymi
zasadami, co targi w realu
(okreslone dni funkcjono-
wania, mozliwo$¢ spotkania
za pomocg komunikatordéw
z reprezentantami handlo-
wymi, podréz po wirtual-

QUO VADIS

Jak to sie robi na swiecie

ju mozna jednak pokusi¢
sie o probe charakterystyki
branzowych tendencji.
Bioragc pod uwage: wiel-
kos¢ (powierzchnia) i licz-
by (stoiska, go$cie) réwnych
sobie nie ma IDS w Kolonii,
cho¢ to oczywiscie nie jest
klasyczna wystawa, tylko
spotkanie $wiatowych pro-
ducentéw i dystrybutoréw.
W Niemczech zawsze pre-
zentowane s3 nowosci, tam
rzeczywiscie mozna obser-
wowacé rynkowe trendy. Tam
musi by¢ kazdy producent,
jezeli chce cokolwiek zna-
czy¢ na rynku. To miejsce,
w ktorym inspiracji szukaja
producenci, a biznesowych

Swiadomos¢ potrzeb

jest kluczowa

Ewa Mastalerz,
wspotwiascicielka
firmy Exactus

Czas klasycznych targow
stomatologicznych  dobiegt
konca. Dzi$§ branza potrze-
buje czego$ wiecej: wystaw-
cy - $wiadomych wiasnych
potrzeb dentystéw, aby re-
alizowa¢ potrzeby bizneso-
we, denty$ci — wiarygodnej
wiedzy, aby méc dotrzymac
kroku rozwojowi techniki
i nauki. Wszyscy potrzebuja
miejsca, do ktérego przyjazd
po prostu sie optaca. Kim jest
$wiadomy uczestnik wysta-
wy? To osoba, ktora dosko-
nale wie, ze aby kupi¢ sprzet
stomatologiczny nie musi wy-
chodzi¢ z domu lub gabinetu,
bo sa handlowcy, jest inter-

net, facebook. Ta sama osoba
doskonale wie, ze przed za-
kupem warto sprzet obejrzec,
dowiedzie¢ sie 0 nim mozli-
wie najwiecej, przetestowac,
wreszcie poréwnac go z kon-
kurencyjnymi. Tego juz nie
da sie zatatwi¢ z domu. Po to
s3 wystawy. Ostatnio jeden
z polskich stomatologéw byt
na wystawie w Tokio. Na sto-
isku spodobal mu sie jeden
z produktéw, niedostepny
u nas w kraju. Nie pomogly
prosby, produktu nie moz-
na bylo kupi¢, bo to wystawa,
nie targowisko. Swiadomy
uczestnik to takze osoba, kto-
ra umie liczy¢. Przyjazd do
Poznania samochodem czy
komunikacja, obiad z kawg -
to wszystko kosztuje, a prze-
ciez w tym czasie lekarza nie
ma przy pacjencie. Jezeli ktos
zapomina o tym i przyjez-
dza na wystawe wylacznie,
aby kupi¢ paczke rekawiczek
za 10 zlotych lub dosta¢ tro-
che darmowych prébek past,
to nie robi najlepszego bizne-
su. Swiadomy swoich potrzeb
uczestnik to w koncu osoba,
ktéra wie, jak wykorzysta¢
taki produkt w codziennym
leczeniu - skutecznie i bez-
piecznie. I tu przechodzimy
do kwestii wiedzy.

kontaktéw  dystrybutorzy.
Podczas IDS praktycznie
nie ma sprzedazy, nie reali-
zowane s3 raczej zamowie-
nia dla dentystow, natomiast
podpisywane sa kontrak-
ty pomiedzy producentami
a dystrybutorami.

Jezeli ktos szuka podobnych
wydarzen, oczywiscie z zacho-
waniem skali, musi uda¢ sie az
do Azji. Swoja range umacnia
IDEM w Singapurze, gdzie
spotykaja si¢ przedstawicie-
le firm i dystrybutordw z Azji,
przede wszystkim potudnio-
wo-wschodniej. Tam tez pre-
zentowane s3 nowosci, cho¢
na znacznie mniejsza ska-
le niz w Kolonii. Prowadzo-
na jest takze sprzedaz, choc
nie do konca tak powinno
by¢. Range $wiatowej wysta-
wy regionalnej zaczyna osig-
ga¢ AEEDC w Dubaju, cho¢
podstawowym zadaniem wy-
darzenia jest sprzedaz pro-
duktow dla lekarzy dentystow
z krajow arabskich. To wysta-
wa typu ,,bazar”, gdzie bardzo
dobreiznaczace firmy prezen-
tuja swoja oferte i przyciagaja
lekarzy prezentacjami i szko-
leniami, a mniejsze firmy np.
z Chin po prostu sprzedaja co
popadnie ,,z 1ozek”.

Lek. dent. Anna Kubica-
Gemel, prywatna praktyka
w Piotrkowie Trybunalskim

Ostatnia dekada w sposob
znaczgcy zmienita oblicze ca-
tej branzy stomatologiczne;j.
Nie chodzi tu tylko o nowe
metody leczenia, nowe tech-
nologie, ale takze o spo-
sob docierania do odbiorcy,
w tym przypadku do stoma-

Swiatowy wymiar bizne-
su stomatologicznego, jaki
odbywa sie w Europie i Azji
chce dogoni¢ Afryka. IDEA
- najwieksza wystawa (jest
sprzedaz, ale i jest edukacja)
»wedruje” po réznych kra-
jach, takich jak Senegal czy
Etiopia, ale na razie stomato-
logia na tym kontynencie jest
w powijakach.

Poziom nizej rozwijajg si¢
wystawy krajowe, ale i one
potrafia mocno sie réznié. Sg
kraje, gdzie jest jedna duza
wystawa organizowana raz
w roku lub raz na dwa lata.
Wystawa jest przewaznie pod
patronatem krajowego sto-
warzyszenia  stomatologicz-
nego lub organizowana jest
przez stowarzyszenie produ-
centdéw i dystrybutoréw sto-
matologicznych. Na takiej
wystawie czesto prezento-
wane s3 nowosci np. po IDS.
Wystawa moze by¢ polaczo-
na z konferencja i warsztatami
dla lekarzy. Na tych wysta-
wach prowadzone sg prezen-
tacje i zbierane zamowienia,
podpisywane umowy, ale ra-
czej nie wystepuje sprzedaz
(to Europa Zachodnia) lub
wrecz przeciwnie — jest bar-
dzo duza sprzedaz (np. kraje

Podzwonne dla targow i wystaw?

nych stoiskach), z drugiej zas
strony targi z krwi i kosci
stawiaja na telewizje interne-
towa, za pomoca ktorej go-
$cie targowi dowiaduja sie
co ciekawego na targach z...
internetu (bo nie mozna by¢
w jednym czasie wszedzie).
Czym targi i wystawy
stomatologiczne nie sa
Juz w dokumencie z 1065 r.
znajdujemy wyraz ,targowe”
(tak samo pisany jak dzisiaj).
W 1496 r. postanowiono,
zeby ,targi” w miastach byty
»kazdemu wolne”. Wolne, to
znaczy, ze podczas nich kaz-
dy robi¢ moze co chce. Moz-
na zatem wykorzysta¢ okazje
uczestnictwa w targach lub
wystawach, aby: pozna¢ naj-

nowoczesniejsze rozwigza-
nia w branzy, podejmowac
dyskusje z najlepszymi spe-
cjalistami na temat nowinek
technologicznych, uczestni-
czy¢ w sympozjach, szkole-
niach i warsztatach, czesto
prowadzonych przez §wiato-
wa czoldwke wykladowcow,
realizowaé inspirujace spo-
tkania (czasami po latach)
z kolezankami i kolegami.
»largi s3 wolne”, a wiec go-
$cie moga takze chodzi¢ od
stoiska do stoiska w poszu-
kiwaniu okazji do promocyj-
nych zakupéw, polaczonych
z pozyskaniem atrakcyjnych
gadzetow. Przed nimi jed-
nak targowa przyszlo$¢ nie
rysuje sie rozowo.

WYSTAWO?

Ameryki Potudniowej). Ta-
kie wystawy najczesciej maja
status prestizowych, spotyka
si¢ tam cata branza z danego
kraju. Sa kraje, w ktorych jest
wiecej wystaw w roku, takich,
ktére pretenduja do wystaw
ogolnokrajowych. Przewaznie
majg bogaty program konfe-
rencyjno-szkoleniowy, ktoéry
przyciaga lub stara sie przycia-
gna¢ lekarzy. Sg tam prezen-
tacje sprzetu (to najbardziej
przycigga lekarzy, bo trud-
no im jest inaczej sprawdzi¢
oferte rynkowa), prezentacje
materiatéw, warsztaty etc. Na-
tomiast przy wigkszej liczbie
wystaw w danych kraju, ry-
nek branzowy si¢ dzieli, co nie
jest dobrym zjawiskiem.

Saq kraje na tyle duze, ze
wystaw regionalnych krajo-
wych musi by¢ duzo. Mowa
tu o USA, Indiach czy Chi-
nach. Wystawy w tych krajach
nastawione sa na sprzedaz
dla lekarzy, takze prezen-
tacje sprzetu i nowych roz-
wigzan  technologicznych.
Przewaznie tez sa polfaczone
z konferencjami dla lekarzy.
Bywa, ze program szkolenio-
wy trwa dluzej niz sama wy-
stawa (np. New York Greater
Dental Meeting). Wystawy

Ku nowoczesnosci!

tologéw, technikéw, higieni-
stek. Zachodzace zmiany sg
procesem ciagltym i kazdy rok
przynosi co$§ nowego. Wszy-
scy mamy okazje je obser-
wowad, jestesmy ich czescia
i bardziej lub mniej $wiado-
mie czerpiemy z nich garscia-
mi. CEDE to kawal historii.
Wszystko zaczelo sie w 1991 r.
Jedna sala wystawiennicza
i dtugie kolejki lekarzy kupu-
jacych materialy stomatolo-
giczne - taka byla 6wczesna
rzeczywistos¢ targowa.

Z roku na rok liczba wy-
stawcow i kupujacych wzra-

stala, wiec organizatorzy,
w 2008 r. staneli przed ko-
niecznoscia przeniesienia

CEDE do Poznania. Cho¢

wiekszo$¢ z nas teskni za
niepowtarzalnym tédzkim
klimatem, to obiektywnie
doceniamy przestrzen i kom-
fort jakie zapewniajg hale
Miedzynarodowych Targéw
Poznanskich. Minione lata
uksztaltowaly zaréwno wy-
stawe jak i towarzyszace jej
wydarzenia edukacyjne na
nowo czynigc z CEDE naj-
wieksze wydarzenie branzo-
we w tej czesci Europy. O ile
wiekszo$¢ z nas zauwazyla
juz dawno, ze profil samych
stoisk zmienit sie, o tyle cze-
sto nie zauwazmy jak wielka
wartoscia dodang sa wszyst-
kie wydarzenia towarzysza-
ce. Obcowanie z nowymi
technologiami, liczne wykla-

regionalne odbywaja sie tak-
ze w mniejszych krajach, np.
wystawy Fachdental w Niem-
czech s3 wystawami regional-
nymi jednodniowymi, gdzie
dystrybutorzy z danego regio-
nu spotykaja si¢ z lekarzami
z danego regionu. Wystawy
regionalne mamy takze np.
w Polsce, Rumunii, Ukrainie,
prowadzone s3 tam przede
wszystkim szkolenia i sprze-
daz dla lokalnych lekarzy.
Jakie tendencje wida¢ na
$wiatowych rynkach? W du-
zych krajach odchodzi sie od
corocznej formuly, tak aby fir-
my mialy czas przygotowac
nowosci, réwniez w posta-
ci wiedzy. Wystawy lokalne
w mniejszych krajach raczej
beda si¢ zmienialy w kon-
ferencje tematyczne, gdzie
gléwnie sprzedawana bedzie
jednak wiedza. Sprzedaz ma-
terialéw/wyposazenia na wy-
stawach bedzie odgrywala
coraz mniejszg role, szczegol-
nie wraz z rozwojem danego
kraju/regionu, gdzie zaopa-
trzenie klinik/lekarzy bedzie
coraz bardziej kompleksowe,
realizowane w ramach dlu-
gotrwatych kontraktéw z wy-
specjalizowanymi  firmami
dystrybucyjnymi.

dy, warsztaty, debaty to tyl-
ko przykiady. Debiutujacy
w 2017 r. Kongres Unii Sto-
matologii Polskiej jest natu-
ralng konsekwencja rozwoju.
Organizatorzy chcg, aby gru-
pa docelowa Kongresu byli
lekarze ogdlnie praktykuja-
cy GP (general practitioners).
Pewnie tez stad pomysl, aby
wykladowcy starali si¢ prze-
kazywal gotowe “recepty
na leczenie”, ale takze poru-
sza¢ tematy trudne i kontro-
wersyjne, pokazywaé rdzne
punkty widzenia.

A wiec ,Quo vadis wy-
stawo”? Zdecydowanie ku
nowoczesnosci, najnowszej
wiedzy oraz integracji edu-
kacji i biznesu.

€3 facebook.com/cede.wystawa
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€2 twitter.com/cede_exhibition



